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O CLIENTE JA E SEU:
Ganhe mais com
antecipacao de precatorios



Vocé sabia que a maioria dos clientes que
contratam crédito consignado também pode
ter precatdrios? Sim, o cliente que ja esta com
vocé é também um potencial gerador de uma
nova fonte de renda para o seu negdcio.

Estad na hora de aproveitar essa oportunidade
e maximizar seus ganhos sem precisar
buscar novos clientes



Quem contrata crédito consignado frequentemente é
aposentado, servidor publico ou trabalhador com
estabilidade financeira - os mesmos perfis que

geralmente possuem precatorios a receber.

Ou seja, vocé ja tem acesso ao cliente ideal para esse
produto. O que falta é oferecer a solugao certa para ele.

POR QUE APROVEITAR A

ANTECIPACAO
DE PRECATORIOS?

. E um produto que
gera alta liguidez para o cliente e comissdes muito
maiores para voceé.

. Vocé nao precisa buscar novos
clientes — a oportunidade ja esta na sua carteira.

. O cliente resolve duas necessidades
financeiras com um s6 parceiro, aumentando sua
fidelizacao.



O QUE E PRECATORIO?

Precatorios sao dividas judiciais que o governo deve a
pessoas fisicas ou juridicas.

Em vez de esperar anos para receber, o cliente pode

antecipar esse valor com um desconto, obtendo
liuidez imediata.

CYD Acesse aqui o nosso blog e descubra tudo sobre

POR QUE SEUS CLIENTES
TEM PRECATORIOS?

Muitos de seus clientes (servidores publicos,
aposentados, pensionistas ou trabalhadores que
ganharam acgdes trabalhistas) ja possuem
precatorios, mas talvez nao saibam que podem
antecipar.




BENEFICIOS PARA O CLIENTE:

&

Liquidez imediata Uma solucao financeira
para quitar dividas, simples e confiavel, com
investir ou realizar o suporte de quem ele ja

sonhos. confia: vocé.

OPORTUNIDADE
DE GANHOS REAIS

Diferente do crédito consignado, que lida com valores menores
e margens reduzidas, os precatdrios geralmente envolvem
montantes maiores, 0 que aumenta significativamente sua
comissao.

Um cliente de crédito consignado solicita um empréstimo de

R$ 10.000, gerando para vocé uma comissao de R$ 200 a R$ 300

Esse mesmo cliente possui um precatério de R$ 200.000
e deseja vender por R$ 120.000.
Sua comissdo pode chegar a

R$ 6.000 ou mais

O CLIENTE QUE JA ESTA NA SUA LOJA PODE GERAR MUITO
MAIS RECEITA COM A ANTECIPACAO DE PRECATORIOS




IDENTIFICANDO CLIENTES
COM PRECATORIOS

Os clientes ideais ja estao na sua
base:

- Aposentados, pensionistas e
servidores publicos sao os perfis
mais comuns de quem possui
precatorios.

- Quem busca crédito consignado
frequentemente tem precatodrios,

mas ainda nao foi abordado sobre
essa possibilidade.

COMO IDENTIFICAR E ABORDAR ESSES CLIENTES?

“Vocé ou alguém da sua familia tem valores a receber de processos contra o

governo, como ag¢odes trabalhistas ou de aposentadoria?”

“Sabia que vocé pode transformar precatérios em dinheiro imediato?”

DICAS

PRATICAS

Inclua a pergunta sobre precatdérios no momento de venda ou
renovacgao de crédito consighado.

Utilize seu CRM para registrar e rastrear clientes potenciais.



COMO FUNCIONA A PARCERIA

O seu cliente Agora é com a gente Dinheiro na conta

Busque os clientes que Nés cuidamos de todo o Negdcio fechado? Sua

tem precatérios a receber processo, da avaliagao comissao na conta de
e encaminhe para nosso ao fechamento da forma rapida e
time operacao. transparente.

Aqui vocé tem:

@ &y Processo pratico
o
?&Ifﬁ A Consorti faz todo o trabalho técnico e operacional.

Seguro
Todo o processo é feito com transparéncia e garantia juridica.

o—— Treinamento e suporte
qu Fornecemos materiais de treinamento e marketing para vocé
A comecar rapido.

SAO MUITOS BENEFICIOS

&

Amplie sua receita Ofereca mais valor para

sem aumentar sua os clientes com uma

base de clientes. solucgao financeira
diferenciada.
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Seja um dos Resolva mais problemas

primeiros a explorar dos seus clientes e

essa oportunidade fortaleca o relacionamento
e se destacar no de longo prazo.

segmento.

CASOS DE SUCESSO

CONSORTI PRECATORIOS

Rodrigo, correspondente bancario,
identificou um cliente com crédito
consignado e precatério de R$ 300.000. A
antecipacao gerou R$ 180.000 para o cliente
e uma comissdo de R$ 9.000 para Rogério.

Patricia, dona de uma agéncia de crédito
consignado, passou a perguntar sobre
precatdrios para todos os seus clientes. Em trés
meses, aumentou sua receita em 40% sem
investir em novas captacgodes.




COMO COMECAR

AGORA

-I Cadastre-se no portal da Consorti
Precatorios.

2 Receba treinamento: Aprenda tudo
sobre antecipacao de precatdrios.

Identifigue e aborde seus clientes: Use
3 sua carteira atual para transformar
oportunidades em renda extra.

Nao deixe dinheiro na mesa! Transforme sua base
de clientes em uma fonte de renda ainda maior
com antecipacao de precatorios.

QUERO SER PARCEIRO




A antecipacao de precatodrios é a solucao financeira que seus clientes
precisam e a oportunidade de renda extra que vocé merece. Com a
Consorti Precatérios, vocé tem todo o suporte necessario para
aproveitar essa nova fronteira no mercado financeiro.
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